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Pint:uras y recubrimient:os

16
Sustituyendoel AguarrásMineral
Aquí se encuentran las respuestas sobre cómo pueden ser más

competitivas las pinturas alquídicas buscando sustituir el Aguarrás
Mineral.

19
Cambiosen la comercializaciónminorista
Vivimos en un mundo que cambia constantemente y estas variaciones también alcanzaron el proceso

de comercialización de pinturas. Descubra cómo las mujeres se han convertido en protagonistas a la
hora de vender.

22
Aditivosdispersantesy humectantes( I )
Comenzamos una serie de artículos que hablarán sobre los Aditivos,

su clasificación y propiedades con el fin de que usted conozca cómo

sacarle mayor provecho a estas sustancias a la hora de formular sus

pinturas.

Profesional del mes: Perú

26
Unjovenconmuchaexperiencia
Un ejecutivo joven de este país andino nos cuenta el porqué la informalidad y la adulteración de los

productos se convierten hoy en los principales obstáculos para lograr competitividad dentro del

mercado peruano.

Prot:ección de superficies y cont:rol de corrosión

28
Fallasenlos recubrimientosdeprotección(11)
Este es un segundo artículo en el que el autor explica cómo manejar

una eventual falla en un recubrimiento y las diferentes causas que

pueden generarla.

Acabados de pint:ura

32
Unmercadoacelerado
Los resultados del 2006 en cuanto a las ventas de

recubrimientos para la industria automotriz, fueron más

que positivos. Las expectativas de las empresas que los

comercializan son altas y aquí explican las estrategias que

implementarán para alcanzarlas.

36
Recubrimientosplásticosenpolvo
portátiles
Un nuevo sistema portátil de recubrimientos plásticos en

polvo. que no requiere curado en horno, ofrece el potencial de

ampliar los recubrimientos en polvo a todo un nuevo campo de

aplicaciones.
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