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Portada
Una batalla por sequir creciendo

El mercado de sistemas de alarmas para incendios viene regis-
trando nimeros esperanzadores de crecimiento en los principales
mercados de América Latina, y para que las cifras sigan creciendo
la batalla ahora estd en conseguir que los paises de la regidn im-
pongan normas para obligar el uso de estos sistemas en residencias
o edificos.

Mercados y Tecnologia
Producir barato no es la tinica via

China busca cambiar la imagen que tiene ante el mundo con los
productos de tecnologia que fabrica. Conozca la manera en la que
trabaja una de las empresas mas reconocidas de ese pais, en la
busqueda por desarrollar productos de alta competencia.

Usuario final
Alta proteccion en Ecuador

Algunas de las empresas mas importantes de Ecuador buscaron
incrementar la seguridad en sus instalaciones. Una integradora
de ese pais le contd a VENTAS DE SEGURIDAD el proceso de ins-
talacién de los sistemas.

Seguridad a prueba de tormentas

Después de que cuatro tormentas tropicales golpearan al pais du-
rante 2008, algunas empresas de Haiti se vieron en la necesidad
de implementar mejores equipos de seguridad. En esta edicion de
VENTAS DE SEGURIDAD se relatara la instalacion de un sistema
de control de acceso en una importante empresa de telecomuni-
caciones de la nacion.

Otros enfoques
Rastreando los sistemas GPS

Los sistemas GPS siguen evolucionando de manera eficiente. Hoy
los fabricantes buscan hacer que este tipo de tecnologia desarrolle
mas opciones para que este mercado logre el mismo reconocimiento
que otros sistemas de seguridad electrénica.

Profesional del mes
Compromiso con la sequridad

El conocimiento del mercado y estar a la vanguardia de la industria
son aspectos que la colombiana Diana Patricia Concha, nuestra
profesional del mes, asegura son heramientas de gran utilidad a la
hora gerenciar una compaiiia en el sector de la seguridad.
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