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SU GUIA DE NEGOCIOS PARA SOLUCIONES DE IMPRESION
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»¢,Sirve aumentar el rendimiento
del cartucho?

Soluciones de Impresion
*El villano de las informaciones
secretas

Mejores Tiempos: Tendencias
en el Mercado de Imagenes de
la Remanufactura - 2° PARTE

Lista para el exito - Sacando
el fusor de la HP LaserdJet 1320

Instructivo
e Remanufacturando las series de
cartuchos toner negro y color HP
Color LaserJet Enterprise CP4520




El Chancho y la gallina

El 2010 para gran parte de los paises de la regiéon parecio
ser un ano sin grandes matices. Elecciones politicas, infla-
cion, el Mundial de Futbol, la caida del dolar, los compati-
bles, y otros tantos argumentos fueron algunas de las justi-
ficaciones que escuché de remanufacturadores y distribui-
dores intentando explicar el devenir amesetado del afo
pasado. Inclusive cuando lanzamos la Expo Soluciones de
Impresién en Buenos Aires, varios sintieron que a pesar de
los tres afos que habian pasado desde la ultima edicién, no
habia cambios sensibles en el mercado que un evento
pudiera destacar. Lo cierto es que la Expo pasé y demostro
no solo lo necesario que resulta mantener un punto de
union de colegas sino ademas de la nutrida agenda de
temas pendientes que el sector tiene todavia por resolver.
Existen areas de negocios (afortunadamente la mayoria
fuera del propio sector de remanufactura), que por sus inte-
reses econémicos prefieren un gremio disgregado, desuni-
do, canibalizando su futuro en una guerra de precios. Para
ellos es una satisfaccion ver una Industria de remanufactu-
ra dispersa y enfrentada. Y tanto la reciente Expo como
todas y cada una de las conferencias que venimos desarro-
llando en diferentes paises, siguen demostrando que existe
una gran voluntad de seguir peleando por intereses en
comun. Pero hoy sabemos que la voluntad por si sola no
alcanza y si bien son muchos los que estdn comprometidos
en esa lucha, son pocos, muy pocos los que verdadera-
mente se involucran. ¢Qué diferencia hay entre estar com-
prometido y estar involucrado?. Veamoslo de esta manera:
en un desayuno de huevos con jamon la gallina esta involu-
crada y el chancho esta comprometido. Si tiene en su pais

Gustavo Molinatti

una asociacioén industrial, participe de forma activa, apdyela o
debata lo que no le agrada. Si aun no tienen una, levanten un
teléfono hoy mismo e invite a varios colegas a un desayuno con
agenda: va a ver cuantos puntos en comun tienen por los que
luchar juntos. Y donde vayamos con Guia del Reciclador a
entrenar, unir o exhibir, dense una vuelta y mostremos la foto
que muchos no quieren ver: la de un gremio unido y serio.

Mientras que para muchos, como en mi caso, el inicio del afio
significé un receso de descanso, para otros fue una época de
planeamiento de estrategias'y proyectos. En Argentina varias
novedades ocurrieron, seguramente algunas estimuladas por la
Expo de noviembre. Entre ellas destaco la alianza de negocios
lanzada por Trascopier, distribuidor en Argentina de Static
Control, con Punto Jet, distribuidora de American Inkjet. Por su
parte, Future Graphics de Argentina anuncié para marzé un
encuentro para debatir ideas y proyectos que den apoyo al cre-
cimiento de sector. CAMOCA nos envié una carta de obligato-
ria lectura y que publicamos en esta edicion, donde cuenta lo
actuado y los interesantes proyectos que tiene en cartera para
los proximos meses. Les recuerdo que la camara ha ofrecido
una promocion de seis meses del 2011 de participacion sin
costo, intentando involucrar a una mayor porecién del segmen-
to en la obtencion de estos logros.

Aprovecho el espacio para unirme al festejo de los diez anos de
La Pascana, distribuidora en Chile y en Peru de productos OCP.
A Roberto, su familia y staff, nuestro abrazo en reconocimiento
a la trayectoria comercial unida a los valores y compromiso por
el mercado.
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