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Año 3
TEMA PORTADA

EL DIFÍCIL ARTE DE VENDER
La clave del buen vendedor está en cómo enCara el proceso
de venta, teniendo en cuenta las características del cliente.
Algunos de los factores que no se pueden dejar de tener en

cuenta .:DI
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Editoriál

Se inauguró un "Centro Pyme" en una sucursal del Banco
Nación, que centraliza la evaluación y aprobación de solici-
tudes de crédito
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Experiencia empresaria de Intermerc de Argentina, una
empresa familiar que lleva más de medio siglo en la industria
de la refrigeración

mComl:ai'VcétldeX'-sÜldttíetd:.
Walter Gazza creó un sistema de pago no convencional:
la Tarjeta Electrónica de Intercambio (TEI), que plantea
un "trueque virtual"
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Nuevas tendencias y cambios dinámicos producen en los direc-
tivos de empresas un debate sobre la necesidad de orientarse
hacia nuevos rumbos de trabajo
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Para calcular la liquidación del medio aguinaldo existe una

APYME YACIJ propician una relación activa y transparente
entre los sectores público y privado, clave para el desarrollo
económico y la distribución de la riqueza.-ID
Opinión del presidente de APYME, Francisco Dos Reis, sobre la
Asignación Universal por Hijo


