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EDITORIAL

La transparencia en las cuentas publi-
cas es un permanente reclamo de distin-
tos sectores sociales y productivos. Los
micro, pequefnos y medianos empresa-
rios sabemos de la importancia del buen
uso de los recursos, porgue conocemos
al detalle lo dificil que es acceder a ser
oferentes y proveedores del Estado.

Haciendo punta en la bisqueda de agi=
lizar, facilitar, pero sobre todo, transpa-
rentar las compras estatales, el munici-
pio de Morén creé el Portal de Compras
que permite acceder a informacion on
line sobre procesos y productos, reque-
rimientos y requisitos, costos y benefi-
cios. En Vision Pyme estamos conven-
cidos que Moron inicié un largo camino
que deberan recorrer el resto de las ad-
ministraciones, ya sea Nacional, Provin-
cial o Municipal, si es que quieren ver-
daderamente transparentar las cuentas
publicas, permitiendo el control perma-
nente no solo de empresarios interesa-
dos en ser proveedores sino también de
los propios ciudadanos del municipio.

Pero como el mundo de las Pymes in-
cluye una variedad de temas, en este se-
gundo ano de la revista también nos pro-
pusimos acercar al empresario aquellos
asesoramientos que les permitan poten-
ciar sus negocios, acrecentar sus ven-
tas, mejorar su produccion y cuidar los
recursos humanos, insumo sin el cual
cualquier emprendimiento seria imposi-
ble de pensar.

Como parte de esta lista de temas que
tratamos nos referimos a las empresas
familiares: sus potencialidades y sus
dificultades a la hora de emprender un
proyecto con personas con las que tene-
mos un vinculo afectivo. Entre los nego-
cios Pymes las empresas familiares son
las estrellas del sector, pero muchas ve-
ces fracasan por la falta de conocimiento
sobre como llevarlos adelante.

Siguiendo en la linea del asesoramien-
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to, presentamos un informe sobre las
tecnologias de la informaciény la comu-
nicacion (TIC'S), que se han vuelto casi
imprescindibles para el sector Pyme del
pais y del mundo.

Pero si de innovaciones se trata, los
micro, pequenos y medianos empresa-
rios somos especialistas en pensar nue-
vas formas de estructurar los negocios.
Entre ellas, el trabajo desde la casa se
ha transformado en una herramienta al-
tamente efectiva si buscamos potenciar
la produccion de los empleados dandoles
la posibilidad de, al menos unos dias al
mes, evitarse el traslado hacia la oficina
o fabrica y desempenar sus tareas desde
la comodidad del hogar. Otra forma de
cuidar que los trabajadores capacitados
por las Pymes no migren hacia las gran-
des companias.

En lo que hace a la vinculacion publico
privada, presentamos un plan de finan-
ciamiento lanzado por el Gobierno de la
provincia de Buenos Aires, a través del
Bapro. Creemos que cuanto mas se co-
nozcan este tipo de emprendimientos,
mas empresas accederan a ellos y po-
dran mejorar su calidad productiva.

Sin embargo, mas alld de cualquier
apoyo estatal que se pueda dar, estamos
convencidos de que sélo la solidaridad
hace crecer a las personas y a los pro-
yectos que emprendan. Por eso, también
incluimos un breve detalle sobre las
alianzas estratégicas que pueden em-
prender las Pymes si se unen en cade-
nas productivas para “tirar todas para el
mismo lado, en el bien comin”.

Como corolario, no podia faltar la ex-
periencia empresaria de Fernando Ni-
jamkin y-Walter Di Maria, que llevan
apenas cuatro afos en el negocio de la
consultoria informatica, pero que han
desarrollado interesantes softwear que
permiten a las Pymes funcionar a la al-
tura de las grandes empresas.

La reproduccion total o parcial del
material de la presente queda total-
mente prohibida sin previa autoriza-
cion del editor.

El contenido de las notas firmadas
y de los avisos publicitarios no son
responsabilidad del editor ni expre-
sa sus opiniones.
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